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SJALVFORTROENDE

Att hacka is I frusna vatten-
hoar var alltfor tidskrévande.
Néar Marie Hasselbom inte
hittade nagon existerande
I6sning tog hon saken i egna
hander. Idag ar hon egenfére-
tagare pé vag att etablera sig
internationellt.
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en riktigt kall vinter i Roslagen for sex éar

sedan.

Marie Hasselbom hackade is och slapade
vatten till sina 10sdriftshéstar flera gdnger om
dagen. Den vintern blev vattenslapandet och
ishackandet till ett heltidsgdra. I tanken var
hon hela tiden orolig for att hastarna inte fick
tillrackligt med vatten att dricka.

— Jag tyckte att det var orimligt att s& mycket
tid skulle ga &t for att se till att hdstarna hade
vatten att dricka. Jag ville montera in elupp-
varmda vattenkoppar men det visade sig bli pa
tok for dyrt. Hagen ligger en bit fran stallet och
vattenslangar och elledningarna maéste ligga
nergrévda till frostfrihet vilket blev for kostsamt
da hagmarken lag pa en grund av berg.

Idén till det uppvarmda vattenkaret foddes

ENVIS AV NATUREN BORJADE Marie leta pa inter-
net efter ndgot annat uppvarmt alternativ. Det
visade sig snart att det hon sGkte varken fanns att
uppbringa i Sverige eller pé den internationella
marknaden. Eluppviarmda kar fanns visst, men
det var samma sak som med vattenkopparna.

Vattenledningar maste gravas ner vilket VAND )
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inte var ett alternativ for Marie.

— Jag blev forstas vildigt forvanad over att
ingen konstruerat ett uppvarmt vattenkar med
manuell vattenpafyllning men sedan ténkte jag
att det kan vél inte vara omgjligt att tillverka ett
sjalv. Tursamt nog &r min svarfar, Hjalmar Fries,

pensionerad civilingenjor och har
arbetat med undervattenspumpar i
hela sitt liv. Sa jag fragade helt enkelt
honom om han trodde det var mojligt att
konstruera det jag onskade.

Hjalmar som gillar problemlosningar
antog utmaningen och tillsammans med
Marie diskuterade de fram en tdnkbar
16sning. De fragade ut andra hastfolk om

deras synpunkter och tog kontakt med en

veterinar specialiserad pé héstar och vatten.
Researchen resulterade s& smaningom i en
forsta prototyp som testades pa héastarna
samtidigt som en eluppviarmd vattenkopp
placerades i hagen.

— Vi blev vildigt glada Gver att se att

héstarna foredrog att dricka ur vart kar.
e Genom veterinar
Sara Nyman pa SLU
som precis hade pre-
senterat en doktors-
avhandling i &mnet,
héstars vatten-
forsorjning, fick vi
bekréftat att hastar
helst dricker ur stor-
re kar dar de kan fa
i sig en storre mangd
pa kortare tid och
att de foredrar en vatten-
temperatur pa runt 16 grader. Vidare
patalade Sara hur viktigt det verkligen &r att
de far i sig tillracklig méngd vatten varje dag.
Héstar har kort minne och om de inte far méj-
lighet att dricka ndr den forsta impulsen om
torst nar hjarnan glommer de snart bort att de
varit torstiga.

NARHASTKOMPISARNA FICK se det som Hjalmar
och Marie konstruerat fragade de om de kunde
fa kopa en likadan. Nar tillrdckligt ménga fragat
samma sak beslot sig det innovativa paret for att
ge sig pa att tillverka fler, nu for forséljning. Det
kom att ta ndrmare tre ar fran det att idén tog
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form till fardig produkt.
— Det absolut svaraste pa den hér resan har
varit att vélja tillvigagéngssatt for distributio-

nen.

Eftersom vi valt att satsa pa hog kvalitet
har marginalerna for kostnaderna varit valdigt
snava.

Darfor har det varit omgjligt att anlita ater-
forsdljare i Sverige vilket ddremot fungerat
béttre i

Norge och Finland.

En av de viktigaste sakerna att tdnka pa for
den som uppfunnit en produkt som ska intro-
duceras pad marknaden &r att verkligen vara
saker pa vad man vill och att tro pa sin produkt,
menar Marie.

— Jag var redan frén borjan starkt dvertygad
om att mitt virmekar var bra och att det fanns
en efterfrdgan pd markanden efter en sddan
produkt. Men hade jag inte haft sa gott sjalvfor-
troende hade jag sdkert 1atit mig nedslas av sma
motgangar pa vagen och framforallt av omgiv-
ningens skeptiska instédllning. Det var manga
bekanta som var forvanade Over att jag vagade
och de malade gérna upp hemska scenarier om
vad som kunde ga fel.

MED FACIT | HAND tycker Marie att hon i ett
tidigare skede borde ha satsat pa en bredare
marknadsundersokning. Det &r ocksé viktigt
att vara klar 6ver vilken malgrupp man ténkt
vanda sig till.

— Vi har inte satsat s& mycket péa reklam utan
i stéllet rest runt och stéllt ut pd méssor bade i
Sverige och utomlands. P4 en lantbruksmaéssa i
Jonk&ping blev vi varse om ett pinsamt misstag
vi kunnat undvika om vi gjort en ordentlig
research innan. Massor av bonder kom fram till
var monter och tittade men fragade surmulet,
hur vattnet kommer in i karet.

— Vér 16sning hade ju inget direktintag for
vattenpéfyllning utan man fyller pd manuellt. Vi
kénde oss véldigt generade nér vi blev upplysta
om att kor dricker betydligt storre mangder vat-
ten dn héstar och besattningarna dr ju ofta stora.
Sa karet fungerade inte alls i sin ursprungliga
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version for notkreatur. Nu har vi tagit fram ett kar som passar for
kor.

ATT VARA KVINNA OCH INNOVATOR i en mansdominerad sektor ser
Marie inga problem med, snarare tvartom.

— Jag har aldrig upplevt att jag blivit motarbetad eller Gverlagset
behandlad av mén, utan tviartom har de alltid varit hjalpsamma. Det
dr som om de inte ser mig som en konkurrent, vilket sjélvklart har
varit till fordel for mig.

Annars tycker Marie sig se skillnad pd mén och kvinnor nér de koper
produkten. Mén tanker mera rationellt och tittar mer pa funktionen
an kostnaden och utseendet.

— Det verkar som om mén ar mer framatstravande &n kvinnor i all-
maénhet, kanske for att de inte vill arbeta i onodan. Hade det varit man
som varit den dominerande arbetskraften i stall sa hade formodligen
manga stallmiljoer varit mer funktionella och lattarbetade.

Marie ar smabarnforélder och har en fyraarig son och en ettéarig dito.
Tiden som egenforetagare med ett nyfott barn var daremot tung.

— Forra aret blev en tuff period for mig mest beroende pa att min
dldsta son som da var tre ér inte fick tillatelse att vara pa dagis mer dn
tre timmar om dagen. Att skota ett foretag hemifran, amma ett spad-
barn samtidigt som jag skulle stimulera en vild trearing tog verkligen
pa krafterna. Jag tycker det vore pa sin plats att samhallet uppmérk-
sammade kvinnliga smaforetagare som har sma barn pa ett battre satt
och vara mer tillmotesgdende med barnpassning.

VIDARE HAR MARIE, som i grunden ar fotograf till yrket, haft stor gladje
av aret i Los Angeles da hon pluggade marknadsforing och forsaljning
vid St. Monica College.

— Dé nar jag valde amne hade jag ingen aning om att jag skulle jobba
med det hér utan jag reste mest dit for att ha roligt och lara kdnna USA.
Men jag har haft vildig nytta av det jag larde mig dar.

Marie har ocksa fatt stor hjalp av exportradet dar hon gétt en kurs,
fatt mycket stod och bra radgivning. Att kontakta dem ar verkligen
nagot hon vill rekommendera till andra i samma situation.

— Allting tar mycket langre tid 4n man tanker sig och stodet 35 000
kronor som jag fick av Almi i Ostersund var verkligen vilkomnade
pengar. Det ar dyrt att annonsera. Jag har ocksa haft stor anvandning
av mitt yrke som fotograf, eftersom jag gjort bade design och tagit
bilderna till all reklam och till vara broschyrer.

Marie bor idag jamtlindska i Undersaker i nirheten av Are. Déri-
fréan skoter hon forsaljningen och marknadsforingen. Produkten har
kontinuerligt utvecklats och forbattrats under resans géng och nu &r
det den internationella marknaden som véntar. Marie har fatt blodad
tand och har fler innovativa idéer pa gang inom lantbrukssektorn, dn
sa lange pa tankestadiet och darfér hemligstamplade.

— Det kanns betydligt lattare nu néar jag vet battre hur vi ska gé
tillvaga. Det ar hemskt roligt

att vara uppfinnare. Det otroligt tillfredstillande att se sin produkt
fardigstdlld och annu mer glddjande nér glada kunder ringer och
tackar for en god produkt.

Det hander ocksa ofta att kvinnor ringer till Marie och presenterar
en idé som de har och ber om rad.

— Det éar jatteroligt att fa det fortroendet och jag delar gdrna med
mig av mina erfarenheter. Det viktigaste om man har en hallbar idé,
ar att vaga. Kvinnor i allmanhet har nog lite svéarare for att ta risker.
Vi maste helt enkelt bara lara oss att bli béttre pa att ta for oss.

Vill du veta mer?
www.thermobar.se

annons!



